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Eléments de recherche : CRE8VENTURES : programme d'aide aux créateurs de start-up, toutes citations

FINANCEMENT

Cres Ventures met
sur orbite les futures start-up
en semiconducteur
Ce programme mis en place par Mentor Graphics a, comme objectif, d'aider
les createurs d'entreprise français dans le domaine des semiconducteurs a developper
leur societe en les mettant, notamment, en relation avec un club d'entrepreneurs.

L 'Europe se distingue par la pre-
sence de nombreux centres de
developpement et de recherche

en electronique, maîs les jeunes pous-
ses dans le domaine des semiconduc-
teurs ne sont pourtant pas legion «u
est en effet tres difficile pour un inge-
nieur ou un chercheur de monter une
societe, en particulier sur le marche
des circuits integres pour les produits
grand public U faut parfois lever pres
d'une centaine de millions d'euros
avant même une production en grand
volume, ce qui représente un trop
grand risque, même pour des capi-
taux-nsqueurs », explique Terence
Naim, directeur de CreSVentures
France Partant de ce constat, l'Ame
ncam Mentor Graphics, troisieme
fournisseur mondial d'outils de con
ception (CAO) electronique, a décide
il y a un peu plus d'un an et demi de
mettre en place un programme, bap
Use CreSVentures, venant en aide aux
dirigeants de ces jeunes pousses
basées en France Pour memoire, son
compatriote Cadence Design Systems
a également developpe un pro-
gramme, baptise " programme d'acce-
leration europeen" (voir El n°640),
ayant vocation d'aider les createurs
d'entreprise a lancer leur start up

Valider le " business plan "
avec des spécialistes

«Notre rôle est d'accompagner ces per-
sonnes tout au long de la creation et de
la croissance de leur start up, en les
mettant en relations avec les bons inter-
locuteurs a chaque etape», résume
M Naim «Au cœur de CreSVentures
se trouve un reseau forme d'incuba-
teurs, d'un club d'entrepreneurs et du
reseau de vente mondial de Mentor
Graphics», ajoute t il La premiere
etape consiste a conseiller les person-
nes qui envisagent de se lancer dans
la creation d'une entrepose Lorsqu'el-
les franchissent le pas, CreSVentures
leur permet de rencontrer des incuba-
teurs, qui fourniront un bureau, une
adresse, une aide juridique pour les
statuts un accès aux subventions

publiques, la preparation d'un " busi-
ness plan", etc
C'est a ce moment-la qu'intervient le
club d'entrepreneurs, l'une des origi-
nalités du programme «U s'agit d'une
dizaine de dirigeants d'entreprise, tels
que Guillaume d'Eyssautier, CEO de
PicoChip, Jacques Noels, CEO de
Nemoptic et Georges Karam, president
et CEO de Sequans Communications,
qui vont faire partager leur experience
et leur carnet d'adresses afm de vali-
der le "business plan " et d'accélérer
la recherche d'investissements»,
explique M Naim Les membres du
club peuvent également investir dans
ces start-up, la presence de tels noms,
en plus d'un " business plan " deja
valide, étant un avantage significatif
lors des negociations ultérieures avec
les capitaux-risqueurs
L'accompagnement par CreBVentures
ne s'arrête pas a la reussite de levees
des fonds auprès de capitaux ns
queurs Les createurs d'entreprise
peuvent ensuite s'appuyer sur le
reseau de vente mondial de Mentor
Graphics dans leur phase de develop
pement des strategies marketing et
commerciale Si l'Américain se refuse

TERENCE NAIM, directeur d'activité
de CreSVentures France

" Grâce à notre club
d'entrepreneurs, les créateurs
d'entreprise peuvent
bénéficier de l'expérience de
personnes comme Guillaume
d'Eyssautier, Jacques Noels
et Georges Karam."

a entrer dans le capital de ces
start up ce n'est pas son metier
la societe n'en oublie pas moins
son activite principale, a savoir
le developpement et la vente
d'outils de CAO «Durant la
periode d'incubation, Mentor
Graphics prête les logiciels
nécessaires a la start-up, puis, au
fur et a mesure de sa montee en
puissance, il pratique des prix
amis en espérant évidemment

queta jeune pousse, une fois devenue
un acteur majeur, reste son client »,
precise M Naim

Vers un réseau international
de CreSVentures?

Une fois toutes ces etapes réussies, les
dirigeants des jeunes pousses peu
vent, une derniere fois, se tourner vers
le reseau de CreSVentures pour con-
naître les responsables de fusion/
acquisition au sem de grands groupes
« La vente n 'est pas la seule finalite,
les dirigeants pouvant tres Èlen opter
pour une introduction en Bourse»,
ajoute M Naim
Pour l 'instant, le programme
CreSVentures n'existe crue dans deux
pays europeens, la France et le Royaume
depuis 2001 Mentor Graphics compte
renforcer les differents reseaux de son
programme afm d accroître le nombre
de jeunes pousses accompagnées La
societe envisage également d'ouvrir
des CreSVentures dans d'autres pays
europeens et américains, selon les
opportunites qui se présenteront, et
ainsi de pouvoir mettre en relation les
reseaux des differents programmes •
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